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Sales
Bij uitstek geschikt voor InSite



Sales in InSite

Toegankelijkheid
Altijd en overal beschikbaar.

Persoonlijk
Gericht op wat jij nodig hebt.

Snelle acties
Eenvoudig en snel een actie in gang zetten.



Sales forecast



Inzicht lopende trajecten
In welke fases zitten de lopende 

salesgesprekken?

Scoringskansen
Hoe groot is de kans dat we deze sales 

ook effectief binnenhalen?

Te verwachten opdrachten
Hoe druk wordt de komende periode en 

halen we de targets?

Sales forecast



Contactmomenten vastleggen

Verkooprelatie en forecast via de workflow

Dashboard ‘Forecast’

Offertes opmaken en verstrekken

Sales forecast
Het proces aanmaken tot offerte

tot scoren vanuit 1 centraal punt

Aanmaken project
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DEMO
PROFIT 21



Vooraadhoudende artikellen

Voorraad in voorcalculatie InSite
PROFIT 21

Samenstelling type maakartikel

Reservering bij definitief maken



Synchronisatie dossieritems

Project uit forecast
PROFIT 21

Synchronisatie VC & offerte

Orderbedrag naar aanneemsom bij scoren

Signaal ‘Lopend project met een open forecast’

Signaal ‘Lopend project met een gesloten - niet 
gescoorde forecast’



Vragen?



Bedankt!




